
 

Vertriebsassistent (w/m/x) 
Du bist begeistert von der Welt der Elektrofahrzeuge und suchst eine 

spannende neue Herausforderung?

Deine Qualifikation
• Abgeschlossene Ausbildung (HTL bzw. mind. AHS/BHS)
• Vertriebserfahrung (B2B oder B2C) von Vorteil
• Sehr gute Deutsch- und Englischkenntnisse
• Nice-to-have: zweite Fremdsprache
• Sehr gute EDV-Kenntnisse (insbesondere Office-Produktfamilie)
• Hohe Kommunikations- und Teamfähigkeit
• Interesse an Technik und Elektromobilität

Dein zukünftiges Aufgabengebiet
• Unterstützung unseres Vertriebsteams
• Direkter Kundenkontakt via Telefon und E-Mail
• Aufbereitung von Kundendaten
• Angebote und Aufträge erstellen
• Erstellung von Auswertungen und laufenden Statistiken

Das Besondere an dieser Position
• Spannende Kunden mit internationalem Background
• Ein aufstrebendes Unternehmen, das deine Karriere unterstützt
• Teil eines modernen und innovativen Teams zu werden
• Ein neu gestalteter Standort mit moderner Infrastruktur

DiniTech dein neuer Arbeitgeber
Wir sind ein aufstrebendes, innovatives Team, das vor allem mit der mobilen Ladeeinheit NRGkick und 

innovativen Smart Services international erfolgreich ist. In unserem Unternehmen findet sowohl Entwicklung 
als auch Produktion, Vermarktung und Vertrieb statt.

Bewerbungen unter
DiniTech GmbH
bewerbung@dinitech.at
DiniTech Straße 1, 8083 St. Stefan i. R
Tel.: +43 664 4188938
www.dinitech.at/karriere

St. Stefan im Rosental

Benefits
• Flexible Arbeitszeiten – Gleitzeit
• Ergonomischer Arbeitsplatz & modernste digitale Umgebung 

(elektr. höhenverstellbare Schreibtische, Curved Displays, 
Kreativräume, Schaukeln,..)

• Chillout Areas
• Mitarbeiterevents (Betriebsausflug, Wandertag)
• Freizeitanlage mit Basketballplatz und Outdoor Fitness Geräten

Vollzeit Flexible Arbeitszeiten

mind. € 3.000,- marktkonforme Überzahlung (Qualifikation & Erfahrung)
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